










Catálogo de Activos

Gestionar los datos



Objetivos de negocio

Configuración de una base de datos de
mercado a la medida y escalable.

Ampliación de la base de datos sólo en la
medida en que es necesaria (incorporación de
activos incluso de uno en uno).

Inclusión de activos de usuario (no cotizados,
inmuebles, capital riesgo…).

Facilidad en la personalización de activos
(categorización, selección de benchmark,
máximos y mínimos de inversión, comisiones,
descripciones de productos…).

Disponibilidad de una base de datos ordenada,
actualizada y limpia que incluye la serie histórica
e informe detallado de la evolución de cada
activo.

Acceso online al informe de estado de la base
de datos con histórico de altas, bajas y peticiones
pendientes.

Tower proporciona una solución muy eficiente para el mantenimiento de la base de datos de
mercado (tanto activos cotizados como no cotizados). A través de una interfaz web se administran
las series necesarias para el usuario a partir del catálogo general de productos de TechRules.
Desde la administración del Catálogo de Activos el usuario podrá gestionar altas de activos
cotizados (histórico y actualización), gestionar bajas de activos cuando estos dejen de estar en
cartera, asignar/modificar benchmark y categorías, gestionar sus características y dar de alta
y administrar activos de usuario (cualquier tipo de activo no cotizado).

Factores clave

Reducción costes
Eficiencia

Flexibilidad

Diferenciación

Eficacia
Servicio al cliente

Transparencia



Alertas y tareas

Monitorizar las inversiones



Objetivos de negocio

Monitorización de las inversiones.

Incremento de la eficiencia: reducción de
tiempos en el proceso de seguimiento. 

Aumento de la productividad de equipos.

Facilita la proactividad tanto en la labor
comercial como en la gestión.

Control y seguimiento automático de
propuestas, carteras y activos en vigilancia,
como de las tareas y actividades relevantes.

Crear alertas especiales según la jerarquía de rol.

Configurable por el usuario.

Recepción automática de activaciones en la
propia aplicación y vía correo electrónico.

Superar expectativas del cliente en el
seguimiento de sus inversiones.

Fidelización y vinculación a más largo plazo
con el cliente.

Facilita el cumplimiento de la normativa vigente:
MIFID.

El ciclo completo de asesoramiento financiero no se cierra en el momento de la venta y tampoco
se agota en el informe de cartera ni en el análisis “pasivo” de las inversiones de los clientes. Es
necesario un seguimiento activo de la cartera y de los clientes a través de alertas definidas por
la entidad, que combinarán criterios comerciales y de asesoramiento y las tareas definidas por
el usuario para su actividad comercial diaria.
El módulo de alertas de Tower permite al usuario crear todo tipo de alertas sobre carteras, activos,
posiciones, propuestas, así como de libre configuración. El módulo de tareas posibilita registrar
actividades a realizar o hechos relevantes para el usuario o sus clientes, pudiéndolos priorizar y
recibir los avisos correspondientes.

Factores clave

Rentabilidad
Objetividad
Proactividad

Control
Jerarquía

Flexibilidad

Generación de confianza
Oportunidad de negocio

Regulación
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